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Les extraordinaires avancees de la psychologie et
des neurosciences ont transforme notre
comprehension du processus de decision
et offert de nouveaux outils pour ameliorer son
marketing, sa communication et son management.

Ces Modules Fondamentaux vous offrent les bases
necessaires pour profiter de cette revolution.



LES FONDAMENTAUX

l. Les objectifs et contraintes
de notre cerveau

Il. Notre cerveau et son
fonctionnement
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l. Les objectifs et
contraintes de
notre cerveau:

- Les concepts : de la Selection Naturelle aux
Strategies d'Histoire de Vie

- L'objectif fondamental : Controler les ressources

- Dominance et prestige
- Les types de relations et leurs evolutions
- L'avenir

N

Il. Notre cerveau et son
fonctionnement:

- La question de la réalité

- La cartographie du cerveau et ce qu'elle nous
enseigne

- La cognition incarnée : comment notre corps
Influence nos déecisions

- Notre cerveau enterique : l'influence des
microbiotes

- Le role de la conscience dans la prise de déecision

- Les heuristiques fonctionnelles : de la conformité
aux emotions

- Les déclencheurs : comment provoquer la
décision

- Comment en profiter : exemples d’utilisation en
publicite et marketing
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- Durée : 2 heures par > Si en présentiel : Ecran
module et videoprojecteur

connectables ou

ordinateur deja

| connecte avec lecteur
~> Maximum 10 de PDF requis

Dersonnes par session

> Dans vos locaux ou a
distance (Skype, ...)




- Les deux modules fondamentaux doivent etre
sulvis prealablement aux modules
complementaires.

- L'ordre des modules complémentaires n’est pas

Impose.

- Des modules specifiques peuvent étre concus
pour vos besoins

N

- A: La competition sexuelle : objectifs, critéres ...
et conséguences

- B: Les biais cognitifs : les « erreurs » de notre
cerveau

- C: Cooperation, trahison, tromperie et comment
s'en protéger

- D : La perception de la réalitée et comment la
modifier

- E : Le processus de deécision et le bouton achat
du cerveau

- F:Management : la motivation au-dela du salaire
- G : Marketing : la segmentation psychologique

- H : Marketing générationnel : 'influence de l'age
- |: Les Nudges et les déclencheurs
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La solution pour repondre a votre besoin precis :

> Une matinee de

- Quel axe de

formation construlite sur communication choisir ?
Mesure -> Comment faire face a
- Une apres-midi de mise une atteinte a la
en pratique pour votre réeputation ?
entreprise S Ftc



Exploitez les connaissances acquises par les autres :

- La synthese des articles scientifigues deja publiés "

permettant de repondre a une question pratique. La p reStatl on com pO rte
- La RLS vous un rapport solidement réeference qui . .

vous permet de comprendre l'essentiel d'un trO l S p h ases .

domaine de connaissances en moins de 30 minutes

de lecture pour fonder solidement vos choix et 1. Un entretien préalable pour déterminer l'axe
decisions. de recherche en fonction de vos besoins

> i ider ' ! i
Enswte, Neuromonaco pourra vVous alder a mettre en 2 LeS rechercheS, lanalyse et lenv0| dU rapport

place vos déecisions, ou vous aider a trouver les

prestataires les plus adaptes. (délai : 1 semaine a 15 jours)

3. Un entretien de débriefing pour permettre la
mise en application
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